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https://www.forbes.com/?sh=212eba962254 

Enterprenerur.com 

Financial Times 

https://www.forbes.com/?sh=212eba962254
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AllBusiness.com 

inc.com 

 

https://www.elsevier.com/ 

Emerald.com 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

https://www.elsevier.com/
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 کند که هر مشتری آن را طی می مراحل قیف فروش

 .تا به مشتری واقعی بدل شوداگر بخواهیم قیف فروش را مرحله بندی کنیم، یک سرنخ باید مراحل زیر را دنبال کند 

 

های  تواند محصولی را به کسی بفروشد که خریدار هیچ آگاهی از آن ندارد. شما باید در مشتری هیچ کسی نمی :یجاد آگاهی. ا1

 .خود آگاهی ایجاد کنید به این معنا که آنها را از حضور خود آگاه کنید و کسب و کارتان را معرفی کنید

 

هایی که در قالب  ها از حضورتان آگاه شدند می بایست با آموزش پس از آنکه مشتری :مند یدایش علاقهسب اطلاعات و پ. ک2

دهید، به آنها مزایای خدمات و محصولاتتان را بفهمانید. لازم است مشتری بداند که شما  تبلیغات، بنر، یا هر محتوایی که ارائه می

 .ه خدماتتان علاقمند شوندقرار است چه گرهی از مشکلاتشان باز کنید تا ب

هایی که به خدماتتان احساس نیاز می کنند شروع به ارزیابی شما می  در این مرحله مشتری :ارزیابی محصول یا خدمت .3

توانید انجام دهید. سعی کنید  کنند، بنابراین باید زمینه برای ارزیابی فراهم باشد. که این کار را هم به کمک تبلیغات موثر می

 !های خود نسبت به رقبا را، برای سنجش به مشتری عرضه دارید و هیچ وقت رقبا را تخریب نکنید برتری

 

 

در این مرحله هنوز هم مشتری مردد است که آیا از شما خرید کند یا نه؟ شما باید تمام اطلاعات لازم در مورد  :تصمیم گیری .4
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مبهمی باقی نماند و مشتری برای یافتن پاسخ سوالاتش به سراغ رقبای محصول خود را در اختیار مشتری قرار دهید تا هیچ جای 

 .شما نرود. این مرحله بسیار مهم است

 

اند  هایی که به این مرحله رسیده مهمترین مرحله در قیف فروش همین مرحله اقدام به خرید است! مشتری :قدام به خرید.ا5

د دارند، برای آنکه آنها را مصمم به خرید کنید باید ضربه نهایی را بزنید و با یک اند، اما هنوز تردی تصمیم خود را برای خرید گرفته

 .پیشنهاد هوشمندانه مثل تخفیف یا هر چیز دیگری مشتری را مصمم به خرید کنید

 

های وفادارش وابسته  تداوم یک کسب و کار به داشتن مشتری :  تبدیل شدن به مشتری وفادار و انجام خرید مجدد .6

است و برای اینکه یک مشتری وفادار بماند، لازم است تا خدمات پس از فروش مثل گارانتی و پشتیبانی یا پاسخ به سوالات، 

 .را به بهترین شکل انجام دهید

همه مراحلی که بیان شد را به صورت عمومی در هر کسب و کاری می شود اجرا کرد. بسته به شرایط و نوع خدمات 

 .ارد افزود یا از آنها کم کردتوان بر این مو می
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Sheet-to-app solutions 

http://glideapps.com/  

https://www.appsheet.com/ 

https://spreadsimple.com/ 

https://pory.io/ 

https://www.stacker.app/ 

https://sheety.co/ 

https://www.sheet2site.com/ 

https://table2site.com/ 

https://siteoly.com/ 

https://www.softr.io/ 

https://thunkable.com/ 

https://www.openasapp.com/ 

https://www.sheetgo.com/ 

https://stackby.com/ 

https://genderize.io/ 

 

GPT-3 world 

https://gpt3demo.com/ 
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Example Startups with GPT-3:  

https://medium.com/letavc/apps-and-startups-powered-by-gpt-3-976c55dbc737 

https://www.businesswire.com/news/home/20210421005680/en/GPT-3-Tech-Startup-Copysmith-

Secures-10-Million-in-Funding 

https://copysmith.ai/ 

Copy.ai 

Synthesia.io 

 

 

 

Full fledged No-Code development platforms 

Bubble.io 

Webflow.com 

Adalo.com 

Bildr.com 

Appgyver.com 

 

Example Startups with Bubble 

https://bubble.io/blog/helloprenup-nocode/ 

https://coachingnocodeapps.com/bubble-app-examples 

https://www.shno.co/blog/bubble-app-examples 

 

 

https://www.youtube.com/watch?v=PqbB07n_uQ4&t=82s 

www.Lstr.cc 

 

 

 

 

 


